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ABSTRAK 

 

Globalisasi dan dampak psikososial yang ditimbulkan menyadarkan bangsa 

Indonesia untuk mengkaji kegagalan industri dalam memberikan kontribusi terhadap 

percepatan kemakmuran masyarakat secara menyeluruh. 

Indonesia membutuhkan pertumbuhan ekonomi dan pembukaan lapangan 

kerja, sehingga diperlukan peningkatan kegitan investasi, bisnis dan perdagangan 

dalam jumlah besar. Adanya keterkaitan dan ketergantungan serta persaingan global 

di atas menyebabkan hampir semua kehidupan dalam suatu negara terpengaruh oleh 

ekonomi internasional, dengan kata lain dalam era globalisasi dan perdagangan bebas 

saat ini tidak ada lagi “autarki” yaitu negara yang hidup terisolasi tanpa mempunyai 

hubungan pedagangan internasional (ekspor-impor). 

Agar ekspor furniture Klaten ini tetap berlangsung dan terus meningkat tidak 

hanya ke Belgia tertapi juga dapat ke seluruh negara di belahan dunia, UD. Nugroho 

melakukan beberapa strategi, diantaranya adalah: 

1. Strategi ekspor furniture ke Belgia dengan strategi ekspor melalui para buyer 



2. Menjalin hubungan dagang dan sales promotion dengan baik di Belgia 

- Hubungan korespondensi 

- Kunjungan dagang 

3. Meningkatkan produktifitas 

a. Standarisasi 

b. Quality control 

c. Promosi 

• Pameran dagang 

• Membuat website 

Hal tersebut dilakukan supaya terjadi peningkatan ekspor yang lebih besar ke 

Belgia dan Negara-negara tujuan ekspor lainnya. Sehingga pintu perdagangan 

Internasional dan masyarakat eropa semakin terbuka lebar untuk produk furniture 

Klaten.    
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