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Kebahagian dalam hidup bukan karena aku bahagia tapi karena
orang lain bahagia karena aku (Yan)

Menjadi perempuan yang kaya hati, sabar, welas asih, namun mampu
bersikap mandiri dan tegar dikala sulit, mampu menjaga
kehormatan diri dan keluarge, serta siap menghibur saat duka
melanda (Yan)

Sukses : sebuah sukses lahir bukan karena kebetulan atau
keberuntungan semata. Sebuah  sukses terwujud  karena
diikhtiarkan, melalui perencanaan yang matang, keyakinan, kerja
keras, keuletan dan niat baik (NN)

Memang kehidupan ini tidak ade yang pasti, tetapi kifa harus
berani memastikan dan memperjuangkan apa-apa yang pantas kita
raih.(NN)
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Nurul Hidayati, Cinla makasih semuanya . Ayuck kelarin kuliah
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Noviana, Novisuswita, Bin, Molly, Condro. Nana Tmg.

AKP. Agung, makasih dah menemani hari — hari ku. Tunggu aku
ya..... he...he 2 x AKP ? aku pasti hisa sclelah menyelesaikan
pendidikan Akpol.

Anam ....... Perwira muda AU Adisuciplo. Maafkan aku ga bisa
jadi pendamping scperti yang Anam inginkan. Keluarga ku
menginginkan aku masuk Akpol ato Spa PK.

Mas Iwan .... Ternyata berat menjalani hari-hari setelah engkau
jauh dari ku. Maafkan aku .... Perjuangan ku sudah jatuh bangun
dalam masuk kepolisian susah untuk mundur,

Mba Tami dan teman — leman kabare magazine dan kabare
Production. Terima kasih atas keramahan dan bantuan ieman-
teman dalam skripsi ku.

Boboho.... Terimakasili sudah menemani hari-hariku, malam jadi
siang, siang telap siang Boboho selalu memberi kekuatan dan
menghiburku. Datang di saat aku rapuh !!1.
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hareng Zal !!1), Lussie, iin, Milta, Tamex.
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> SigitIP...... makasih alas dukungan moril sebagai sahabatku 1!

>’ Buat semua pengalaman hidup, untuk semua tawa, kebahagiaan,
kegusaran, kesedihan, impian dan harapan yang telah ada selama
ini.

» Semuanya yang belum lercatal dalam lembar ini, akan selalu ada
tempat yang indah untuk mengabadikan tanda cinta yang pernah
ku terima dan selalu ku kenang dalam perjalanan hidupku.
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