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Dalam Untaian Hati Nurani :
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kupersembahkan untuk orang yang sangat

aku sayangi.........
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mandi yan ) ,Shinta, Putri Mikey Mouse ( I can be a brave a girl in everyting
way )

Buat temen — temen yang ga kesebut satu — satu maapin ya, terlalu panjang
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8. Temen — temen KKN Desa Wirokraman Godean : Ferry Manajemen 01, Edy
Managjemen 01, Ilham IP 01, Fitriadin Manajemen 01, Pak Ketua Ahmad
Manajemen 01, Ana IK 01, Nurohmah Hukum 01, Deedot HI 01,Cokro
Manajemen 01
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9. My ABAB’E MAMBU Gang : Tyur, Wella, Eiz tetep kompak tetep ketawa
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10. Kakak — kakakku yang selalu mengerti : Mba mimi ( kapan jadi dokternya biar
aku bisa berobat gratis, aku kan penyakitan ), Mba Yuni ( kalo nikah jangan
lupa undangannya ), Kak Awi ( makasih buat masukannya selama ini, adikmu
ini memang bandel tapi sekarang udah jadi sarjana lho kak hehe... } dan
kakak- kakak yang lain.

11. Temen — temen deketku di masa lalu : Mas Dipo, Joel, Decky, Ade, Robert,
Mas Ari Bandung, Ermesto, Yoki, Ian, Denny, Irwan, Kristian, Danar,
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13. Buat Seorang Yahya yang menemaniku sekarang ini, tetaplah menjadi seorang
sahabat, kakak, temen curhat, sekaligus kekasih yang mengerti dan terbaik
buat aku. Makasih say....!!!

14. Buat inge temen seperjuangan, semangat ya girl....Dimana ada kemauan pasti
ada jalan.

15. Mba inisial “Y™ ( ga tau nama aslinya ) di rental PatangPuluhan, thanks ya
mba udah sering ta’ repotin buat ngedit ma ngeprit. Pokoknya kamu orang
tersabar ko dalam hal ngedit skripsi hehe... Maap vya kalo selalu cerewet., udah
bawaan sich hehe...

16. Ada Break Ada KitKat hehe.._disitu pasti ada Bangkit yang selalu senantiasa
bantu ngarang kalimat dalam skripsiku. Pokoknya kamu berjasa banget deh
buat aku....Thanks a lot of.

17. Buat temen —temen yang ga bisa disebutin satu-satu yang udah mau
membantu nny schingga nny bisa nyelesein skripsi ini pokoknya makasih

banyak ya....
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ABSTRAKSI

PT. Kurnia Bumi Pertiwi Yogyakarta merupakan salah satu perusazhaan
industri yang terletak di JI. Dandeles Kulon Progo Yogyakarta. PT. Kurnia Bumi
Pertiwi memproduksi arang briket. Dalam pemasarannya industri arang briket
memiliki pasar yang cukup cerah. Pemasaran industri arang briket antara lain di
Jepang, Korea Selatan dan Taiwan.

PT. Kumia Bumi Pertiwi merupakan perusahaan yang sedang berkembang
dari tahun 2000 pada saat perusahaan berdiri sampai sekarang perusahaan hanya
memenuhi kebutuhan arang briket di Korea Selatan, Jepang dan Taiwan karena
kurangnya respon dari luar negeri atau negara lain di wilayah Asia dan hambatan-
hambatan lain yang terjadi dalam perusahaan.

Untuk memperluas pangsa pasar di Asia dan untuk mengatasi hambatan
perusahaan mempunyai upaya dalam pemasaran yang berorientasi ekspor.
Perusahaan berupaya agar jumlah penjualannya bertambah dan meningkat.

Upaya untuk meningkatkan ekspor arang briket PT. Kumia Bumi
Pertiwi adalah (1) Meningkatkan mutu dan kualitas produk dengan berusaha
memproduksi barang yang keras dan hidup sampai habis. (2) Meningkatkan
kerjasama dengan perusahaan asing dengan menawarkan sistem kerjasama baru.
(3) Peningkatan manajemen pemasaran intermasional dengan promosi melalui
pameran-pameran. (4) Pengelolaan sumber daya manusia dengan peningkatan
produktifitas kerja dan kegiatan penyuluhan yang diadakan secara rutin. ( 5)
Peningkatan kemampuan teknologi, dalam hal ini digunakan dalam komunikasi
melalui fax dan email.

Upaya yang dilakukan oleh perusahaan ini membutuhkan dukungan dari
pemerintah. Pemerintah diharapkan mendukung segala upaya yang dilakukan
perusahaan dengan senantiasa aktif mensosialisasikan informasi yang berkenaan
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